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F N HaW I N SaEm) IV
N FORMATION : 3 ans (dés la Seconde professionnelle)

STATUT : Formation sous contrat scolaire ou en

o : apprentissage (uniquement en 1ére ou Terminale)
PRE-REQUIS : Etre issu d’'une classe de 3éme

——

OBJECTIFS :
e » Développer ses compétences dans la vente et dans le conseil

B Client

» Appréhender I'environnement d’'un point de vente
» Maitriser le marchandisage du produit
e comprendre les produits alimentaires de leur origine a leur

commercialisation 2 :
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FORMATION & APPRENTISSAGE

Il Pl e En alternance : minimum 50% en milieu professionnel

e Rns "
v ~» Accompagnement individualisé et bilan régulier entre I'entreprise,

la MFR et la famille

. Stages dans différentes structures pour développer ses
compétences et enrichir son CV

T RO GRS v 4, S R,
‘ DEBOUCHES & POURSUITES D'ETUDES
 BTS MCO Management commercial opérationnel
» BTS NDRC négociation et digitalisation de la relation clientéle

e Meétiers du commerce et de la vente
e e

40 Rue de Merdrignac - 35 290 Saint-Méen-le-Grand

@ 0299096110 @ mfr.st-meen@mfr.asso.fr
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